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Was ist der Vertrieb iiber
ein Netzwerk (Network Marketing)?

Das Network Marketing ist eine moderne Methode fiir den Vertrieb von Konsumartikeln und Dienstleistungen.
Die MLM-Firmen verkaufen ihre Produkte den Mitgliedern des sich aus den Konsumenten organisierenden
Netzes. Die Konsumenten sind zugleich auch Produktvertreiber, die das Verbrauchsnetz selbst aufbauen, indem
sie das Produkt und/oder die Méglichkeiten zum Aufbau eines Geschéftes ihren Bekannten empfehlen.

Fehlinformationen zum Network Marketing

Einige stehen dieser neuen Vertriebsmethode
misstrauisch gegentber. Der wichtigste Grund fiir diese
Ablehnung besteht meistens im Mangel an
Informationen oder falschen Informationen. In vielen
sind die negativen Erinnerungen an die ,wilden Jahre"
Anfang der 90-er Jahre, immer noch lebendig. Zu dieser
Zeit gab es noch keine Ethikregeln beziiglich des MLM-
Geschéfts. Die durch dieses ,aggressive und unethische
Geschaftsverhalten entstandenen Schaden sind leider
auch noch heute spirbar. Seitdem sind aber mehr als 15
Jahre vergangen. In vielen Landern und fir vielen
Menschen ist das Empfehlungs-Marketing heute zu
einem Beruf geworden. Der Umsatz der Firmen, die sich
fur diese Handelsform entschieden haben, entwickelt
sich dynamisch und die Grenzen der Méglichkeiten sind
bei weitem noch nicht erreicht. Von einigen Leuten wird
das Network Marketing mit dem Pyramiden- oder
Schneeballsystem gleichgesetzt. Beide Systeme sind
illegal und haben mit Network Marketing nichts zu tun.
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Es gibt einige wichtige Unterscheidungsmerkmale, die
hier aufgefiihrt sind:

- Bei den Pyramidensystemen gibt es normalerweise
keinen Vertrag zwischen dem Mitglied und der Firma.
we Oft wird eine Frist fir das Werben der neuen
Mitglieder gesetzt.

= Die Arbeit und die Auszahlung des Verdienstes
geschehen von oben nach unten.

= Voraussetzung des Systembeitritts ist eine oft
ziemlich hohe Beitrittsgebiihr, wofiir das Mitglied keinen
oder im Vergleich zu der Héhe der Beitrittsgebihr,
bedeutend kleineren Gegenwert bekommt.

= Es ist kein ,reales” Produkt mit einem
entsprechenden Gegenwert vorhanden, so wird
eigentlich keine richtige Geschaftstatigkeit ausgetibt
oder nur in einem minimalen MaBe.

- Das Ziel dieser Systeme ist nicht der Produktvertrieb
und der Umsatz, sondern die Akquise von neuen
Personen, da das Netz durch ihre Beitrittsgeblhren
finanziert wird. Fur diese neuen Mitglieder werden
“Kopfgeldpramien” bezahlt.

= Waren und Dienstleistungen von Geschéaftspartner an
Geschéftspartner, werden zu jeweils hoheren Preisen
weiterverkauft.

o Im Network Marketing werden im Normalfall sehr
hochwertige Produkte zu “marktgerechten” Preisen flr
den Konsumenten angeboten. Die enormen Vertriebs-
kosten innerhalb eines klassischen Vertriebsweges,
fallen nahezu komplett weg und dadurch profitieren
Endkunden und Vertriebspartner.

- Ein GroBteil des Umsatzes wird nicht durch die
Kernprodukte erzielt, sondern durch Zusatzangebote
wie Seminare und Schulungsunterlagen.
















Niitzliche Informationen

Wie konnen Sie unser Klubmitglied werden?
Sie kdnnen sehr einfach Mitglied des Flavon
max Konsumentenklubs werden! In dem

Flavon max Konsumentenklub gibt es keine
Eintritts- oder Registrierungsgebihren. Alle
Konsumenten, die einen Karton Flavon max,
Flavon kids, Flavon max Plus+, Flavon Green
oder Flavon Active Produkt kaufen (dies ist der
Registrierungskarton des Klubmitglieds), bzw.
die ,Vereinbarung Uber die Mitgliedschaft in
dem Flavon max Konsumentenklub” ausfillen
und unterzeichnen, sind berechtigt, alle
Angebote und Vorziige des Klubs zu nutzen.
Die Mitgliedschaftsvereinbarung wird nach

der Einsendung an unsere Firma durch uns
gegengezeichnet. Nach der Gegenzeichnung
schicken wir Ihnen in einem BegriiBungsbrief
Thre personalisierte, auf Inren Namen lautende
Klubkarte mit Ihrer Klubmitgliedschaftsnummer
zu. Alle wichtigen Informationen Uber die
Regularien und Vorteile des Klubs finden Sie in
unseren ,Allgemeinen Geschaftsbedingungen”,
die Sie in unseren Geschéaftsraumen bekommen
oder von unserer Homepage herunterladen
kdnnen.

Produktbestellung

Die Mitglieder des Flavon max Konsumenten-
klubs kaufen die Produkte in der Bestelleinheit
Karton. In einem Karton kdnnen 4 Glaser Flavon
max, oder 4 Glaser Flavon kids, oder 4 Glaser
Flavon Green, oder 4 Glaser Flavon Active bzw.
irgendwelche Kombination von diesen Produk-
ten, oder 3 Glaser von Flavon max Plus+ sein.

Sie kdnnen bei unserer Firma als Klubmitglied
auf folgende Art und Weise Produkte bestellen:

=> Personlich: unsere Klubmitglieder konnen
die Produkte personlich in unseren Biiros
kaufen. Zum Kauf ist in jedem Fall ein
ausgefilltes Bestellformular notig. Das
bestellte Produkt wird von der Flavon Group
Kft. durch einen Kurierdienst ins Haus
geliefert.

=> Per Telefon, per Fax, per E-Mail: Die
bestellende Person muss den Gegenwert der
Bestellung und die Lieferungsgebihr
gleichzeitig mit der Bestellungsabgabe
bezahlen oder auf das Konto der Flavon
Group Kft. Gberweisen. Das bestellte Produkt
wird von der Flavon Group Kft. durch einen
Kurierdienst ins Haus geliefert.
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Ges Peﬁ
und HCO
Hauslieferung

Die Klubmitglieder kdnnen die
Hauslieferungsdienstleitung mit den folgenden
Bedingungen in Anspruch nehmen: Die
Mindestbestellung ist ein Karton Produkt.

Die bestellten Produkte werden erst geliefert,
nachdem der Gegenwert der Bestellung und
die Lieferungsgebiihr auf das Konto der Flavon
Group Kft. Gberwiesen und gebucht wurde.

Bei der Uberweisung oder Einzahlung geben
Sie bitte unbedingt den Namen des Einzahlers
(fir den die Rechnung auszustellen ist) und

in der Rubrik ,Mitteilungen” das Wort ,Paket”
an. An dem Werktag nach dem Eingang des
Gegenwertes wird das Paket dem Kurierdienst
libergeben. Falls die Lieferadresse mit der

der Flavon Group Kft. mitgeteilten Adresse
nicht Ubereinstimmt, bitten wir Sie, dies

bei der Bestellungsabgabe stets separat zu
vermerken. Wenn wir mehrere Kartons auf
eine Lieferungsadresse schicken sollen, bleiben
die Lieferungskosten gleich. Wenn Sie mehr
als 10 Kartons bestellen, dann Gbernimmt die
Flavon Group Kft. die Lieferungskosten. Mehr
Information finden Sie auf unserer Webseite
www.flavonmax.com

Einzelhandelsspanne

Das wichtigste Ziel des Flavon max
Konsumentenklubs ist es, die Klubmitglieder mit
den durch die Kft. in Umlauf gebrachten
Produkten zu versorgen. Die Klubmitglieder
versorgen in erster Linie ihre Familie bzw. ihren
engeren Freundeskreis mit den Produkten bzw.
sie werben neue Klubmitglieder an. Der Vertrieb
geschieht durch den Flavon Konsumentenklub,
hier wird die Rechnung fir den Produktverkauf
der Klubmitglieder ausgestellt. Die
Klubmitglieder sind berechtigt, das Produkt
direkt von der Firma zu kaufen. Fir die
Einhaltung jeder Rechtsnorm, beziiglich des
Vertriebs, haftet personlich das Klubmitglied.
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Kaufrabatt

Den Klubmitgliedern, die zur Provision berechtigt sind, bekommen von der Flavon Group Kft. einen Kaufrabatt. Uber
die Provision, die auch den Kaufrabatt beinhaltet, schicken wir unseren Klubmitgliedern, bis zum 15. jeden Monats, eine
Provisionsmittelung zu. Das Klubmitglied kann frei entscheiden, ob es den Kaufrabatt in Anspruch nimmt, oder die gesamte
Provisionssumme in Rechnung stellt. Der Kaufrabatt kann innerhalb von 6 Monaten, ab der Ausstellung der Rechnung, zum
Kauf von 1 Karton Flavon max, Flavon kids, Flavon max plus+, Flavon Green, oder Flavon Active aufgebraucht werden. Der
Kaufrabatt kann ausschlieBlich zum Kauf auf eigenen Namen in Anspruch genommen werden. Beim Kauf eines Kartons kann
man maximal einen Kaufrabatt verwenden.

Koordinationspunkt (CP)

Jedes Klubmitglied hat die Moglichkeit, einen Koordinationspunkt (CP) zu griinden, d. h. 12 Kartons Produkte ohne vorherige
Abrechnung, zu kaufen. Dadurch verfligt das Klubmitglied zu Hause Uber einen Lagerbestand, aus dem es seine Kunden,
Konsumenten und Mitarbeiter sofort bedienen kann. Dies ist von groBfem Vorteil, da das Klubmitglied seinen Kunden dann
direkt die Ware verkaufen und libergeben kann. Sollten Sie Fragen beziiglich des Koordinationspunktes haben, wenden Sie
sich an unsere Mitarbeiter.

Die Erreichbarkeiten der Firma, wichtige Informationen:
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Flavon
GROUP

Flavon Group Kft.

Debrecen - Zentrale
Adresse: H-4033 Debrecen, Veres Péter u. 19.

Tel.: +36-52-520-523 Kontonummer:
Fax.: +36-52-520-521
Offnungszeit: Montag-Freitag 8:00-17:30 Flavon Group Kft. Bayerische Hypo- und Vereinsbank AG
E-Mail: de@flavongroup.com EUR Kontonummer: 0654 1611 86
at@flavongroup.com Bankleitzahl: 70020270
IBAN: DE90 7002 0270 0654 1611 86
Fremdsprachige Services: SWIFT: HYVEDEMM
Deutsch: +36-52-520-523 EUR Flavon Group Kft. Raiffeisen Bank
Englisch: +36-52-520-522 Kontonummer: 12052705-00219673-00200000
Italienisch: +36-52-520-527 IBAN: HU60 12052705-00219673-00200000
Polnisch: +36-52-520-526 SWIFT: UBRTHUHB

Rumanisch: +36-52-520-524
Slowakisch: +36-52-520-525
Tschechisch: +36-52-520-525
Ungarisch: +36-52-520-520

Mein Sponsor:
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